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Swiss Re will bei Riester-
Produkten helfen

Schweizerische Riickversicherungs-Ge-
sellschaft (Swiss' Re), Ziirich. Deutsch-
land gehort zu den 16 Lebensversiche-
rungsmirkten der Welt, auf denen die
Swiss Re ihre Stellung als Riickversiche-
rer fiir Erstversicherer noch verstirken
mdéchte. Derzeit werden eine Reihe von
vor allem mittelgroBen Versicherern mit
jahrlichen Beitragseinnahmen von etwa
einer Milliarde DM an von der Swiss Re
im Zusammenhang mit der bevorstehen-
den Einfilhrung der sogenannten Rie-
ster-Produkte angesprochen.

Im Mittelpunkt stehen dabei Garantien
fir den Kapitalerhalt der einbezahlten
Bruttobeitrige, ein Umstand, dem auch Ka-
pitalanlagegesellschaften Rechnung tragen
miissen und die daher ebenfalls zum Kreis
der umworbenen Interessenten gehdren.
Weil die Swiss Re keine eigenen Riester-

Produkte auf den Markt bringe, habe das
Unternehmen als méglicher Risikotriger ei-
nen Glaubwiirdigkeitsvorteil, meinen Tho-
mas RenE§Ii und Martin Lasance von Swiss
Re New Markets. Da die Losungen fiir eine
Absicherung der Einzahlungen jeweils un-
ternehmensspezifisch erarbeitet wiirden,
seien pauschale Angaben iiber die Kosten
nicht moéglich, sagen die beiden Experten.
Swiss Re konne jedoch als der griBte
Riickversicherer der Welt in der Sparte Le-
bensversicherung — insgesamt ist das Unter-
nehmen hinter der Miinchener Riickversi-
cherungs-Gesellschaft die Nummer zwei —
ein breites Biindel an Modellen anbieten.
Dazu gehére auch die Ubernahme biome-
trischer Risiken wie Langlebigkeit und Inva-
liditdt. Zu den Dienstleistungen gehore auf
Wunsch ferner eine Vorfinanzierung des
Neugeschifts. Das konnte wegen der fiir
Riester-Produkte vielfach befiirchteten ver-
gleichsweise hohen Kosten auch ein Ange-
bot sein, das der Swiss Re neue Geschifts-
verbindungen einbringt. (Erl)
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